
ם
סדר היו

9:00-9:30
9:30-9:45

9:45-10:15
10:15-11:15
11:15-11:30
11:30-12:15

  12:15-13:15

התכנסות, קפה ומאפה
דברי פתיחה ונטוורק בין המשתתפים

ליאור אפלבאום
מיישרים קו - מהו מודיעין תחרותי (ומהו לא מודיעין תחרותי)?
שלושת התהליכים המרכזיים בזיהוי איומים והזדמנויות בעסק

הפסקת קפה
כלים "תכלס" - איפה המידע נמצא ואיך מגיעים אליו (כלי חיפוש, מאגרי מידע חשובים 

וכלי ניתוח שוק מרכזיים)
בונים פרופיל חברה - תרגול מעשי של בניית פרופיל מתחרה/לקוח/לקוח פוטנציאלי

המרצה: גיורא כתר מומחה בתחום הכרת הסביבה העסקית בה פועלים מפעלים וארגונים, או זירה חדשה אליה 
הם מעוניינים להיכנס בפעילויות הפיתוח העסקי, ניהול השיווק או ניהול המוצר וזיהוי הזדמנויות ואיומים, הכרת 

המתחרים הקיימים (ואת אלו שעלולים לצוץ), למידת הלקוחות שלהם ועוד.

עלות (כולל מע"מ): לחברי התאחדות התעשיינים: 90 ₪ לנרשמים שאינם חברי התאחדות התעשיינים 140 ₪
מועד אחרון להרשמה: 28.11.19 תשלום בכרטיס אשראי או בצ'ק בלבד לפקודת 'אגודת בית התעשיינים חיפה' 

דמי ביטול הודעת ביטול בכתב בלבד. ביטול לאחר תאריך 28.11.19 או אי הגעה יחויב ב50% מהעלות.

לפרטים נוספים: 
שחר אילוביץ', מ"מ רכזת שיווק, אירועים וקשרי לקוחות, התאחדות התעשיינים מרחב צפון

avitalv@industry.org.il ,04-8524202 :'טל

להרשמה>לתשלום>

http://sp1.industry.org.il/MAI.Crm.WebPortal/Subscribe.aspx?assign=1&trainingid=%7bD18D9261-7FDF-E911-9AA0-00505682000E%7d
https://www.israel-industry-north.org.il/page_18609

