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:נושאים

מגמות עכשוויות...מיומיםמה יום –אי ודאות 

הסיכונים המחוסים-מהו ביטוח האשראי

יתרונות ביטוח האשראי

ביטוח אשראי טווח קצר לעומת ביטוח אשראי טווח בינוני וארוך  

בניית תוכנית הביטוח לצרכי המובטח

סוגי ביטוח ומוצרים אחרים  

קבוצת גור בתחום ביטוח האשראי



האטה  , 19קוביד מגמות עכשוויות ...מיומיםמה יום –אי ודאות 

...  שערי חליפין, שוק העבודה, סכנות סייבר, (טייוואן, אוקראינה)סכסוכים ומתחים ... התחממות גלובלית, עולמית& מקומית : כלכלית

מעבר ליותר כלכלה לוקלית במקום גלובלית

צורך ברמת מלאי גבוהה יותר לפיצוי השיבושים באספקה

שיבושים בשרשרות האספקה

זמן אספקה מתארך, שיבושים בתובלה, עליות במחירי התובלה

(בערך כספי)צורך ברמות מלאים גבוהות יותר , פגיעה בייצור (מתכות ועוד, אנרגיה)ג"חעליות במחירי 

הגדלה , עליית מחירי הסחורות הגדלת יתרות הלקוחות במאזנים

גידול בסיכון,  ביתרת המלאי

אינפלציה, עליית מחירים כללית

(לקוחות+לממן את הגידול במלאי )צורך ביותר מימון הון חוזר  עליה במחיר הכסף. ריבית

(לקוחות)גידול בסיכון לבעלי תיקי חשיפה  קיטון בנגישות לכסף ומקורות מימון



?מהו ביטוח אשראי

אין אפשרות להבטיח  , ואולם, הצורך להעמיד אשראי הוא לרוב קריטי לעסקים
...תשלום

תקווה וניסיון העבר  , אנו נשארים עם אמונה, בלי הגנה שהחשבונית תשולם
...עם הקונה

...  אלו עשויים לא להספיק

...ביטוח אשראי וניהול מקצועי של אשראי יסייעו, כאן

הגנה למבוטח מפני הפסדי אשראי הנגרמים מאי תשלום של : ביטוח אשראי
(בשל קשיים כלכליים או אירועים פוליטיים)קונים  מן החשבוניות אינן משולמות במועדן והן נשארות  40%מעל 

.....בלתי משולמות לאחר מועד התשלום המוסכם



:וסיםכהסיכונים המ

:סיכונים מסחריים1.

.a  פשיטת רגל או כל הסדר נושים חוקי פורמאלי המושת על

החייב

.b (חודשים6לרוב )אי תשלום מתמשך

:סיכונים פוליטיים2.

אי תשלום בגין אירועים פוליטיים שונים בארצו של הקונה  

85-95%היקף הכיסוי 



יתרונות ביטוח האשראי
תזריםעלהגנה,במאזןחייבים/הלקוחותנ"חעלהגנה:נכסיםעלהגנה1.

רווחיותעלהגנה,המזומנים

שמירהאגב)מכירותהגדלת,חדשיםלשווקיםכניסהעלמקל:מכירותהגדלת2.

(בתוצאהוביטחוןשליטהעל

מידע.הלקוחותאשראישלומובנהשיטתיניהול:האשראיניהולבאופןשיפור3.

חובותגבייתבהליכישיפור.התראותמנגנון.איכותי

:המימוןושיפורהגדלהמאפשרהביטוח:מימון4.

.aהביטוחחברתדירוגעלהממןהגוףהישענותבשלהמימוןהוזלת

.bשלוהחוזרההוןניהולובמדדי,המבוטחמאזןבשיפור

ס"לחומשהפרשותבעודכהוצאהמוכרתהפרמיה:נוספיםחשבונאיםיתרונות5.

לא



ביטוח אשראי טווח קצר לעומת טווח בינוני 
וארוך  

טווח בינוני ארוך טווח קצר 

שחקנים מרכזים בישראל
,  כלל ביטוח אשראי , בססח

קופאס
הממשלתיתאשראחברת 

שנים  12עד עד שנה  טווח  

שירותים, גלם , מוצרי צריכהעסקות מבוטחות 
,  מוצרי השקעה, תשתיות

עסקאות גדולות

שווקים מרכזיים

בעיקר מדינות )ייצוא 

, (מפותחות אך גם מתפתחות

שוק מקומי

בעיקר בארצות מתפתחות

סוגי הפוליסה  
עסקות  , פוליסה מקיפה 

חוזרות ושוטפות
עסקות חד פעמיות

מימון נלווה כחלק מעסקת  

הביטוח

לא , על פי צורך ורצון המבוטח

מחויב

כמעט תמיד מימון יהיה חלק 

מן העסקה



בניית תוכנית הביטוח על פי צרכי המבוטח

(גיאוגרפי או על פי הגדרת פעילות)הגדרת הפעילות המבוטחת –פוליסה מקיפה 

:בניית תוכנית הביטוח לצרכי המבוטח

oהעולםברחביאובארץבנותחברותמכירותהכללת

oבאמצעותמכירות,ליםמעברממלאיםמכירות,מפיצותחברותשלהכללה

'וכוסוכנים

o(פיגורים,מכירות)תקופתיותהצהרותשלפרמטריםהגדרת

oשלאופי-(מצטברשנתיאשראיהפסדסףסכום)אקססלהגדרתאפשרות

קטסטרופלייםלאירועיםפוליסה

oעצמידעתבשיקולמכסותהגדרת(SDL),מגובהלגלישהמותרשיעוראו

האשראימכסות



: סוגי ביטוח ומוצרים אחרים

ביטוח השקעות

ביטוח הזמנות

ביטוח מקדמות

(Top up cover)כיסוי עלי 

(לא מקוימים)כיסוי למכתבי אשראי 

"UNFAIR CALLING" INSURANCE



בתחום ביטוח האשראיקבוצת גור
נסייע.ויסודירחבהואהאשראיביטוחבתחוםשלנווהניסיוןהידע:למבוטחשירותמעטפת

:הבאיםהשלביםמןאחדבכלערךלווניצורהביטוחחברתמולבהתנהלותהלקוחבידי

אגב הקטנת האדמיניסטרציה  )תכנון המבנה הביטוחי הנדרש . ניתוח יסודי וזיהוי צרכי הלקוח בתחום ביטוח האשראי
(הקטנת סיכונים תפעוליים& 

שלב ההקמה והטמעת תוכנית הביטוח  , התקשרות עם חברת הביטוח

.  שלב הניהול השוטף של הפוליסה

או ניהולם של חובות בעייתיים  , שלב ניהול תביעה מול חברת הביטוח

סיוע בהעמדת תוכניות מימון המבוססות על הכיסוי הביטוחי 

יצירת ערך ותועלות ללקוח מתוך סינרגיה עם פעילויות נוספות בקבוצת גור

ל"כסמנכרבותשניםכיהןאשרגריןבועזגורביטוחבקבוצתהאשראיביטוחתחוםאתמרכז
הבנקאיתבמערכתבכיריםובתפקידים,אשראיביטוחבחברתוחיתוםביטוח

054-2263116BoazG@gurg.co.ilנייד:קשרליצירת

mailto:BoazG@gurg.co.il


אודות קבוצת הביטוח גור 
מי אנחנו

קבוצת הביטוח הגדולה בישראל שאינה בבעלות אחת מחברות  , אנחנו קבוצת גור
אנחנו עובדים עם כל הגופים בשוק הביטוח והפיננסים בישראל ומחזיקים  . הביטוח

רישיון בינלאומי לעסוק בביטוח כמורשה חתימה של ארגון החתמים הלונדוני  
Lloyd’s

מה אנו עושים

עבור מגוון רחב של מוצרי הביטוח  ,One stop shopהקבוצה מציעה ללקוחותיה 
לווי  , אנו מלווים את לקוחותינו העסקיים והפרטיים החל מרכישת הביטוח. והפיננסים

תכנון פרישה וכמובן בעת תביעה, פיננסי ופנסיוני

מי הם לקוחותינו

ומתמחה  , פרטיים ועסקיים, אלף לקוחות60-הקבוצה נותנת שירות עבור למעלה מ
בין לקוחותינו ניתן למצוא חברות  . יצירתיים לכל תחום או מוצרביטוחייםבפתרונות 

מזון ותעשיה, מרפאות, פיננסים, טכנולוגיה, תקשורת
60,000למעלה מ מומחים  180צוות של שנות ניסיון30מעל 

לקוחות מרוצים


